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Le rendez-vous entièrement dédié  

AUX STRATÉGIESCOMMERCIALES 
À LA RÉUNION 

CATÉGORIE 3 : 

LE TROPHÉE  DE LA MEILLEURE OPÉRATION COMMERCIALE EN
CIRCUIT CHR.

Les candidatures sont ouvertes à toutes entreprises dont leurs ventes de
produits ou services sont destinées à l’univers du circuit CHR (Cafés, Hôtels,
Restaurants).

Le Trophée de la meilleure opération commerciale en circuit CHR (Café,
Hôtel, Restaurant) consiste à récompenser l’entreprise ayant développer une
stratégie de conquête forte sur ce réseau grâce à des opérations
commerciales adaptées à cet univers.

Le trophée englobe toutes les initiatives permettant des performances
commerciales, que ce soit des conquêtes, des partenariats de distributions
innovants, des actions valorisantes pour les produits ou services proposés
dans ce circuit.

Date limite de candidature : le 31 juillet 2024.



1. Dénomination sociale :

2. Localisation du siège de l’entreprise : 

3. Secteur d’activité : 

4. Adresse, ville et code postale : 

5. Coordonnées (téléphone et e-mail) : 

6. Directeur Général (nom et
coordonnées) : 

7. Numéro de Siret : 

8. Code NAF : 

11. Site internet : 

1. Civilité : 

2. Nom : 

3. Prénom : 

4. Numéro de téléphone : 

5. E-mail (professionnelle ou personnelle) : 

6. Fonction dans l’entreprise : 
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DESCRIPTION DE L’ENTREPRISE

PERSONNE EN CHARGE DE LA
CANDIDATURE

10. Nombre de salariés :

9. Date de début d’activité :
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1. Objectifs recherchés par l’entreprise : 

2. Problématiques (facultatif) :

CONTEXTE DE L’OPÉRATION

3. Date du lancement :

4. Cible(s) :



6. Nombre de personnes mobilisées sur le projet : 

7. Nombre de personnes mobilisées interne à la société et le service concerné :

8. Implication d’un service extérieur : 

Oui Non

Si oui, quels types d’intervenants ?

Le nombre  de personnes concernées et leurs profils : 
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STRATÉGIES, MISE EN
OEUVRE ET RÉALISATION :

5. Budget global estimatif :  

 1. Inférieur à 30K €

 2. Entre 30K € et 50K €

 3. Entre 50K € et 80K €

 4. Plus de 80K €



17. Difficultés rencontrées lors de la réalisation du projet : 

18. Visuels illustrant le projet (10 photos minimums) :

14. Quantitatif : 

15. Qualitatif : 

16. Outils de mesure : 
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RESULTATS

Pour tout besoin d’information, nous contacter :
E-mail : contactoi@optimark-fr.com

Téléphone : 06 92 91 92 01

mailto:contactoi@optimark-fr.com

